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Biosurfit

Testes médicos (quase) ao minuto

Com uma simples gota de sangue vai poder fazer-se, em poucos minutos, uma
multiplicidade de testes medicos. O produto que o permite chama-se Spinit,
tem assinatura da Biosurfit e chega ao mercado na Primavera.

TERESA GENS
Se esta fosse

. . uma historia

para contar as crian¢as comegaria
assim: eraumavezseis colegas que
passavam muitas, muitas horas dos
seusdiasa pensar, aexperimentar,
a trabalhar num laboratorio onde
sonhavam, um dia, criar alguma
coisaque ninguém, jamais, tivesse
conseguido criare que melhorasse
avidade muitas pessoas, tantas que
nem saberiambemquantas. Endo
se foge averdade se este inicio, um
tanto infantil, for o prologo da his-
téria da Biosurfit, uma “spin off”
nascida ha trés anos, pela mio da
tal meia diizia de colegas (da Uni-
versidade de Ciéncias de Lisboa)
que vao langar no mercado portu-
gués o produto inovador com que
um diasonharam.

Chama-se spinit,é o frutodain-
vestigagio do cientista Jodio Fon-
secae suaequipae promete alterar
o panorama das analises clinicas
em Portugal ao permitir com uma
gotade sangue, arealizagiode tes-
tes multi-parametro (inflamagéo,
hemograma, diabetes, lipidos, coa-

gulagiio) em 10 a 15 minutos. Uma
solugiio “rapidae precisaaumcus-
to aceitavel para os pacientes”, ga-
rante o promotor da empresa que
desenvolve tecnologias de diagnos-
tico medico,

Xeque-mate as esperas
Se havera abertura do mercado
paraestasolugiode testes de san-
gue no, tecnicamente, chamado
“pointofcare™ Pois sc aideia nas-
ceudapressiodos “stakeholders”™
daindustriamédica (doentes, me-
dicos, estruturas hospitalares pri-
vadas e publicas e governo) - no
sentido da realizagio de andlises
clinicas ao sangue mais rapidas, efi-
cientes e com menor custo paraos
utentes -, nao ha como correr mal.

“Neste momento, a cadeia de
valor associada a realizagio deste
tipo de analises clinicas tem mui-
tasineficiéncias niosoassociadas
alogistica dos doentes - o doente
deslocar-se ao laboratdrio para re-
colha do sangue, voltar ao labora-
torio para receber os resultados e
depoisvoltar ao médico parauma
segunda consulta com os resulta-
dos obtidos (tipicamente va

dias depois) - mas tambeém a logis-
ticados laboratorios. Depois da re-
colha do sangue e numa perspec-
tiva de economias de escala, as
amostras tém que chegaralabora-
torios centrais para andlise em
grande escala (porvezessaoenvia-
das por aviio para fora de Portu-
gal)”, explica Jodo Fonseca. Sendo
certo que nem todos os parame-
tros analisados no sangue podem
ser realizados no “peint of care”,
uma grande quantidade deles (os
miis requisitados) vaopassar a po-
der ser realizados através da tec-
nologiada Biosurfit.

O calendirio da Biosurfit esta
tracado: findos os processosde cer-
tificagiio (pelo Infarmed ¢ TUV) o
produto deverd estar no mercado
nosegundo trimestre d 2010, Aex-
pansio comegaem 2011, em Espa-
nhae Estados Unidos e depois Ale-
manha, Franca, Itdliae Reino Uni-
do. O equilibria entre custos e re-
ceitas estad previsto para 2012, al-
turaemque esperam vendas de 36
milhdes de euros - ja em Portugal,
Espanhae nos EUA.

Acompanhando a dinamica
criativa da empresa - visivel nos

prémios que tem ganho —a Biosur-
fit tem vindo, nos tltimos anos, a
duplicar, anualmente, o seu qua-
drode funcionirios, todos comele-
vadas qualificagdes (doutorados,
MBA, mestres ou licenciados em
engenharia) e a conviver, diaria-
mente, com uma forte cultura de
desempenho.

Ha uma avaliagio semestral
comoobjectivode "dar ‘feedback’.
melhorar a sintonia e o desempe-
nhodaequipae atrair, manter e re-
compensar as pessoas de elevada
‘performance™. A equipa é o me-
lhoractivo da Biosurfite Joao Fon-
secasabe-obem:aprendeucomas
experiéncias anteriores que criar
umaequipa forte é um factor criti-
co parz}nsuccs:-ul.

Comegaram por ser meiaduizia,
hoje a Biosurfit é o “desafio” de
uma equipa de mais de vinte pes-
soas, com percursos e formacoes
muitodiferentes. “E serdaumarea-
lizagio pessoal para toda aequipa
guando os nossos produtos estive-
remaser utilizados, trazendo algo
de novo e util para a vida das pes-
soas.” Oideal mantém-se, comono
inicio.

- e o Rt
PERFIL

O Indiana Jones
da Fisica

Aos 37 anos, Jodo Fonseca estd a langar
a sua segunda empresa e, longe de se
queixar de cansagos, o investigador diz
que 0 seu percurso tem sido “uma aven-
tura extraordinaria”. Nem todos se po-
dem gabar de tal sorte, mas Joao acer-
touna *mouche”, quando, um dia, esco-
Iheu seguir os insondaveis caminhos da
engenharia fisica, Sempre gostou dessa
vertente (fisica e tecnoldgica) e desde
SEMpIre perseguia o como e 0 porqué, o
“entender a Fisica das coisas”, O curso
foi, por isso, a escolha natural. Desde en-
tdo, conta, “aprendiimenso e principal-
mente aprendi a resolver um problema
complexo, partindo-o em pequenaos pro-
blemas.” Vive para a criagdo e inovagao.
“Desde o5 tempos de estudante que quis
langar novos produtos com base tecno-
I6gica”. E 0 que tem feito. E como & mais
facil pdr os outros a falar de nos pediu
que fosse um colega a explicar tudo: “o
Jodo (doutorado em engenharia fisica
pela Universidade Louis Pasteur em Es-
trasburgo e licenciado em engenharia fi-
sica pela Universidade Técnica de Lis-
boa) continua a manter asua veia deino-
vagdo, de prototipagem das solugoes.
Com umforte antecedente cientifico em
diferentes dreas ele é autor e co-autor
de varias patentes.”

Investimento
e legislacdo
sao barreiras

0 maior desafio deste tipo
@ de projecto é claramente:

a disponibilidade financeira.
Ainovacdo na area de “life sciences”
requer muitos meses de pesquisa
e desenvolvimento o que implica
um forte esforo financeiro em termos
de custos com pessoal e de custos
com materiais e equipamento para
laboratério. Também a defesa
da propriedade intelectual (um dos
maiores activos deste tipo de
empresas) tem custos de grande peso
no orgamento. Ate Aagora a empresa,
que iniciou a sua actividade com a
participagdo de fundos de capital
de risco, investimento dos promotores
e fundos do QREN, investiu cerca
de cinco milhdes de euros para a
concretizagdo dos seus produtos.

Na fase actual - de entrada dos seus
produtos no mercado -, a grande
preocupagao sao as barreiras criadas
a entrada na industria: “A legislacao
portuguesa nao esta preparada para
a entrada no mercado deste tipo

de produtos o que limita a criagao
de valor que a Biosurfit podera trazer
para a sociedade portuguesa no
geral e para 0s utentes e médicos
em particular.”



JORNAL DE

>
>
C | S | O N ] Tiragem: 17122 Pag: |
Pais: Portugal Cores: Cor

Period.: Semanal Area: 7,14 x 2,43 cm?
ID: 28374468 14-01-2010 | In Ambito: Economia, Negdcios e. | Corte: 2 de 2
Empreendedor

Testes médicos_ ao minuto,
0 negocio da Biosurfit



